
Hoe een kredietdossier voorbereiden voor je bankier?

DOELSTELLINGEN

In deze opleiding gaan we eerst kort op reis doorheen de jaarrekening van een onderneming vanuit het standpunt van de ondernemer
enerzijds en de bankier / investeerder anderzijds. Beide kijken immers op een andere manier naar dezelfde cijfers. Tevens gaan we wat
dieper in op de behoeftebepaling: wat, en hoeveel heeft de ondernemer eigenlijk nodig en wanneer? Op basis hiervan bespreken we de
belangrijkste verschillende professionele kredietvormen evenals de waarborgen die de bankier eventueel kan vragen.. Tenslotte zetten we
dit om in de praktijk en bespreken we hoe je een kredietaanvraag concreet kan opmaken en hoe je met je bankier hierover kan
onderhandelen.

Deze opleiding heeft als doelstelling om:

het standpunt van een bankier of investeerder beter op voorhand in te schatten;
zeer duidelijk aan de bankier / investeerder toe te lichten wat precies de financiële behoeften zijn;
de voor- en nadelen van de verschillende kredietvormen en waarborgen correct te evalueren;
een praktisch kredietdossier op te maken dat aan de bank(en) kan voorgelegd worden;
de verschillende aanbiedingen van diverse banken met elkaar te vergelijken en doelgericht onderhandelen.

SAMENVATTING

Categorie:

Financieel bedrijfsbeheer

Niveau:

Advanced

Type opleiding:

Klassikale opleiding

Prijs:

Lid: € 550.00
Niet-lid: € 650.00
Partner BZB: € 550.00
Incompany: op maat, prijzen op aanvraag

DOELGROEP

De opleiding kan gevolgd worden door verschillende doelgroepen:

boekhouder;
financieel verantwoordelijke;
ondernemer.

VEREISTE VOORKENNIS

Advanced level: biedt praktijkgerichte toepassingen op de reeds verworven theoretische kennis van de "basic level" opleidingen



(uitdieping).

Extra voorkennis vereist: Inzicht in een jaarrekening/ boekhouding van een ondernemer (natuurlijke persoon of rechtspersoon).

PROGRAMMA

Inhoud

Structuur van de jaarrekening: hoe kijkt een ondernemer naar zijn/haar jaarrekening vs de bankier / investeerder?

Ratio’s : wat zijn de ‘benchmarks’; wat te doen indien ze niet beantwoorden aan de verwachtingen, / eisen van de bankier / investeerder?

Solvabiliteit
Liquiditeit: bedrijfskapitaal, behoefte aan bedrijfskapitaal, netto thesaurie, current ratio
Rendabiliteit: cash flow, EBITDA, terugbetalingscapaciteit

Behoeftebepaling: wat heb je nodig, hoeveel en wanneer?

Bespreking van de verschillende professionele kredietvormen en waarborgen; aandachtspunten; Wet op de financiering van de KMO
(“Wet Laruelle Geens”)

Hoe maak je een kredietdossier op? Hoe leg je het voor aan de bankier?

Waarover kan je met de bankier(s) onderhandelen en hoe doe je dat?

PRAKTISCHE INFORMATIE

Duurtijd: 1 dag

Uren: 9u-17u (6 lesuren per dag)

Plaats:  Febelfin Academy, Phoenix gebouw - Koning Albert II-laan 19 1210 Brussel

METHODOLOGIE

Een ‘Klassikale opleiding’ volg je in groep. Je bent samen met de andere deelnemers en de docent aanwezig op een afgesproken tijdstip
in hetzelfde leslokaal. Er is mogelijkheid tot interactie en feedback, zowel van de deelnemers naar de docent toe als omgekeerd. Het
lesmateriaal bestaat als basis uit een presentatie via het MyFA leerplatform , aangevuld met diversen zoals (digitale syllabus, presentatie,
audiovisuele fragmenten, …).

Type opleiding: Classroom

Tijdens onze theoretische opleidingen bieden we een combinatie aan van theorie en oefeningen. De cases, voorbeelden en oefeningen
worden uit de dagelijkse praktijk gehaald of worden door uzelf aangebracht en vervolgens opgelost onder begeleiding van de trainer.

Opleidingsmateriaal: Powerpoint presentatie
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